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Moğolistan 1,5 milyar dolarlık GSMH ve 605 dolarlık kişi başına düşen milli gelirle küçük bir ekonomidir. Öte yandan bakir bir ekonomi oluşu, Çin ve Rusya’ya komşu oluşu ve çok zengin bakır,altın ve kömür madenlerine sahip olması önemli potansiyeller yaratmaktadır. Oldukça liberal bir dış ticaret rejimine sahip Moğolistan’ın sorunsuz işleyen bir bankacılık sistemi vardır. Bankaların ölçekleri küçüktür ancak akreditif açılabilmekte ve karlar sorunsuz bir şekilde transfer edilebilmektedir.

	 
	1999
	2000
	2001
	2002
	2003
	2004

	GSMH, Milyon Dolar
	905,6
	946,6
	1016,3
	1117,5
	1274,5
	1518,6

	Büyüme (%)
	3,2
	1,1
	1,0
	4,0
	5,6
	10,6

	İşsizlik
	4,7
	4,6
	4,6
	3,4
	3,5
	 

	Kişi Başına Düşen GSMH
	384
	396
	419
	455
	512
	605


2000 yılında sonra yüzde beşin altında seyreden enflasyon 2004 yılında petrol fiyatlarındaki arışın da etkisiyle yüzde 11,0’a yükselmiştir. 

	 (Milyon Dolar)
	      Dış Ticaret Hacmi
	    İhracat
	 
	İthalat
	 

	
	Değer
	% Değişimi
	Değer
	% Değişim
	Değer
	% Değişim

	2000
	1080,6
	41,9
	466,1
	38,9
	614,5
	44,3

	2001
	940
	-13
	385,2
	17,4
	554,8
	-9,7

	2002
	1214,7
	0,1
	524
	-3,9
	690,7
	24,5

	2003
	1387,5
	14,2
	600,2
	14,5
	787,3
	14,0

	2004
	1864,9
	34,4
	853,3
	42,2
	1011,6
	28,5


Moğolistan’ın temel ihraç ürünleri birkaç kalem üründen oluşmaktadır. Madencilik ürünleri ihracatın yarıdan fazlasını oluşturmaktadır. En önemli ihraç ürünleri bakır, altın ve başta kaşmirden ürünler olmak üzere tekstil ve konfeksiyon ürünleridir. İthalatta ise petrol, gıda, elektriksiz makineler, ulaşım araçları, tekstil ve konfeksiyon öne çıkmaktadır.

Çin en çok ihracat yapılan ülkedir, ABD ise son zamanlarda Rusya Federasyonu’nun yerini alarak ikinci sıraya yükselmiştir.

Bakır ihracatının neredeyse tamamı (%99,9) Çin’e yapılmıştır. Fluorspar ihracatının yüzde 44’ü ABD’ye, yüzde 34’ü Rusya Federasyonu’na, yüzde 9,9’u Ukrayna’ya yapılmıştır. Molybdenum, ham petrol ve ham deri ihracatının tamamı Çin’e yapılmıştır. Taranmış kaşmirin ise yüzde 37,7 si İtalya’ya, yüzde 30,1’i Çin’e ve yüzde 13,3’ü Hon Kong’a yapılmıştır.

	         Başlıca İhraç Mallarının Fiyat ve Hacim Endeksi /%/

	Önceki yılın aynı dönemi = 100
	
	
	
	

	No
	Mallar
	Hacim endeksi
	Fiyat endeksi

	 
	 
	2003
	2004
	2003
	2004

	1
	Bakır /bin ton
	103,7
	98,89
	116,73
	173,69

	2
	Molibden konsantrasyonu
	114,29
	57,5
	151,22
	130,99

	3
	Taranmış kaşmir /ton/
	90,08
	146,01
	85,146
	169,47

	4
	Yağlanmış kaşmir /ton/
	421,5
	18,74
	912,56
	7,5874

	5
	Koyun derisi /bin adet/
	20,35
	107,67
	26,358
	107,48

	6
	Keçi derisi /bin adet/
	46,23
	15,67
	45,165
	15,565

	7
	Sığır postu /bin adet/
	23,27
	15,27
	43,018
	13,026

	8
	At postu /bin adet/
	82,24
	52,32
	82,694
	53,408

	9
	Taranmamış koyun yünü/ton
	137,53
	97,84
	132,66
	118,02

	10
	Deve yünü /ton/
	118,52
	68,92
	107,45
	88,609

	11
	Dondurulmuş dana eti/ton
	64,18
	50,29
	67,411
	52,951

	12
	At kuyruğu /ton/
	131,81
	91,35
	123,06
	105,29

	13
	Feldspat /ton/
	133,71
	54,58
	121,11
	55,73

	14
	Ham petrol /bbl/
	123,29
	103,17
	147,01
	126

	15
	Bağırsak /ton/
	70,42
	124,64
	99,415
	131,67


İthalatın yüzde 23’ü (231 milyon dolar) petrol ürünleri, makine, makine parçaları, elektrikli aletler ve parçaları, yüzde 19’u (202 milyon dolar) gıda ve sebze ürünleri, yüzde 15,6’sı (157 milyon dolar) taşıt araçları, uçaklar ve parçaları, yüzde 10,3’ü (104 milyon dolar) tekstil ve tekstil ürünleri, yüzde 10’u (101 milyon dolar) tekstil ve tekstil ürünleri, yüzde 7’si (71 milyon dolar) metaller ve metal ürünleri ve yüzde 4,6’sı (47 milyon dolar) kimyasal ürünlerden oluşmuştur.

	İthalatın Ülkeler İtibari ile Dağılım

	 
	 
	1000 $
	Yüzde Değişim

	 
	 
	2002
	2003
	2004
	2003
	2004

	1
	Rusya Fed.
	224.610
	256.978
	336.552
	14,41
	30,97

	2
	Çin
	132.807
	171.558
	221.387
	29,18
	29,05

	3
	Japonya
	40.553
	62.892
	74.480
	55,09
	18,42

	4
	Kore Cumh.
	80.263
	67.120
	60.937
	-16,37
	-9,21

	5
	ABD
	22.969
	22.948
	46.852
	-0,09
	104,17

	6
	Almanya
	29.618
	37.794
	33.476
	27,60
	-11,42

	7
	Hong Kong
	28.033
	23.396
	32.180
	-16,54
	37,54

	8
	Kazakistan
	7.044
	4.901
	26.636
	-30,41
	443,44

	9
	Avustralya
	10.881
	19.464
	15.522
	78,89
	-20,25

	10
	Singapur
	10.921
	10.234
	14.939
	-6,29
	45,97


Moğolistan oldukça liberal bir dış ticaret rejimine sahiptir. Gümrük vergisi hemen hemen her mal için %5 oranındadır, bazı ürünler için dönemsel olarak gümrük vergilerinin yükseltilmesi gündeme gelebilmektedir. Ayrıca, ithalattan  %15 oranında KDV alınmaktadır.

2004 yılına Türkiye ile olan ticaretin hacmi 3,5 milyon dolar olmuştur. 2005 yılı ilk 10 ayı itibari ile 2,9 milyon dolarlık ihracat yapılmıştır. Türkiye’nin Moğolistan’a yönelik ihracatının büyük bir bölümü gıdadan oluşmaktadır. 2005’te gıda ihracatımızda 1 milyon dolara yakın artış olmuştur. İstanbul’dan çıkan bir konteynır Çin’in Tianjin limanı üzerinden 45 gün içerisinde Ulan Bator’a ulaşmaktadır. Dolayısıyla ihraç edilen gıda ürünleri genellikle dayanıklı gıdalardır. Gıda ürünü olarak en fazla ihraç edilen ürünler: bisküvi, çikolatalı mamuller, şekerlemeler, çikletler, jöleli şekerler un ve makarnadır. Sadece bu ürünler için önümüzdeki 1-2 yıl içerisinde 3-4 milyon dolarlık bir artış yaşanması için pazarda potansiyel mevcuttur. Bunun yanında konfeksiyon ürünleri (deriden mamul ürünler, iç çamaşırı, çarşaf, bay-bayan giysi), ziynet eşyası (altın ve gümüşten), Ford Transit, ocak, diş macunu, tam otomatik çamaşır makinesi, pvc, mobilya, şampuan ve sabunda ihraç edilmektedir.

Moğolistan ilkimi çok sert bir ülkedir ve gıda üretimi yok denecek düzeydedir. Sınırlı miktarda buğday, patates, havuç yetiştirilmektedir. Ekonominin temeli hayvancılığa dayanmasına süt ve süt ürünleri bile ithal edilmektedir. Gıdada tüketimin ithalata dayanıyor olması Türkiye için bu alanı potansiyel haline getirmektedir. En önemli sorun nakliyedir. Ulaştırmanın 45 gün sürüyor olması ciddi bir engel olarak karşımıza çıkmaktadır. 40’lık bir konteynır ortalama 3.500 dolara mal olmaktadır. Moğollar bir ürünü dünyanın öbür ucundan ithal etmek konusunda oldukça başarılıdırlar, ancak üretim ve ihracat konusunda çok geridirler. Gıda ürünlerinin Moğolistan’a ihraç edilmesinin yanında özellikle süt ve süt ürünleri tesisi, et işleme tesisi, un fabrikası, makarna fabrikası, bisküvi fabrikası, çikolatalı mamuller fabrikası, şekerli mamuller fabrikası, ayçiçek yağı fabrikası yatırım yapılabilecek alanlardır. Bu alanlarda üretim ya yoktur yada çok azdır ve tüketim ithalata bağlıdır.

Ülkede kullanılan unun ciddi bölümü ithal edilmektedir; bu sebeple bazı firmalar Türkiye’den un fabrikası almışlardır. Hala da bu alan ciddi bir potansiyel oluşturmaktadır.

Moğolistan’da 30 milyon hayvan mevcuttur (12 milyon koyun, 12 milyon keçi, 2 milyon sığır, 2 milyon at,  diğerleri-deve ve Tibet öküzü). Yılda yaklaşık 7 milyon hayvan kesilmektedir; ancak, deri işleme tesisleri çok eskidir.  Ülkenin bu kaynağını değerlendirebilmesi için modern deri fabrikaları kurulması kaçınılmazdır. Dolayısıyla deri makineleri ve kimyasal ihracatı da potansiyeli yüksek bir alandır.

Halkın yarısı çadırlarda yaşamaktadır ve konut ihtiyacı fazladır. Ülkede ücretler düşük olmasına rağmen (aylık 50-100$ arasında) yurt dışına işgücü göçü fazladır. Yurt dışında özellikle Güney Kore, Japonya, Çin, Almanya ve ABD’de çalışan Moğollar bir daire alabilecek parayı biriktirince ülkelerine dönerek bir konut sahibi olmaktadırlar. Bu sebeple konut inşaatında bir patlama yaşanmaktadır. Öte yandan gelir düzeyi yüksek Moğollar ve özellikle madencilik alanına yatırım yapan yabancılar lüks konutlara yönelmektedir. 200-400 metre kare arasında değişen bu konutlar metre karesi 1000-1600 dolar arasında değişen fiyatlardan alıcı bulmaktadır. Söz konusu lüks konutların Moğolistan’daki maliyeti metre kare itibari ile 500-600 dolar civarındadır. Türk inşaat sektörünün kalitesi ve sürati göz önüne alındığında  konut inşaatı ve inşaat malzemeleri ihracatı da potansiyel bir alan olarak ortaya çıkmaktadır. Hali hazırda Türkiye’den pvc ithal edilmektedir; ayrıca radyatör, armatür ve mutfak ve banyo malzemeleri ithal etmek isteyen firmalar mevcuttur. Lokal ısıtma sistemleri de ihracat potansiyeli olan  bir başka üründür. Tüm şehir merkezi ısıtma ile ısıtıldığından ve hükümetin yeni merkezi ısıtma fabrikaları yapacak parası ve niyeti olmadığından dolayı şehir dışa doğru büyüyememektedir. Tüm yeni binalar şehrin içine yapılmak zorunda kalınmaktadır. Oysa ki Moğolistan çok zengin kömür rezervlerine sahiptir ve binaların kalorifer kazanları ile ısıtılması durumunda ciddi maliyet avantajları ortaya çıkacaktır.

Konut arz ve talebindeki artışlar sebebiyle mobilya talebinde de artış olmaktadır. Halihazırda Türkiye’den mobilya ithal edilmektedir. 

Kozmetik ürünleri de ihracatçılarımız açısından potansiyel bir alandır. Moğol kadınları bakımlı olmayı severler, dolayısıyla makyaj malzemelerine talep fazladır. Ayrıca, sabun, deterjan gibi temizlik malzemeleri için 2 milyon dolarlık bir ihracat potansiyeli olduğu düşünülmektedir.

Moğolistan’dan yapılan ithalat ise tuzlanmış bağırsak ile sınırlı kalmıştır. Yıllar itibariyle incelendiğinde bağırsak ithalatının 1 milyon dolara kadar çıktığı görülmekle birlikte 5-6 milyon dolarlık bağırsak ithalatı mümkün görülmektedir. Türkiye’ye gönderilen tuzlanmış bağırsaklar asorti edildikten sonra Avrupa ülkelerine gönderilmektedir.

Gıda üreten tesislere ek olarak Moğolistan’da yatırım yapmayı düşünecekler için diğer öncelikli alanlar madencilik, konut ve deri ve bağırsak işleme tesisleri şeklinde ortaya çıkmaktadır.

Moğolistan’da 80’in üzerinde maden rezervi tespit edilmiştir. Ancak, bu madenlerden sadece tren yolu üzerindekiler değerlendirilmektedir. Zengin maden kaynakları yabancı yatırımcıların ilgisini bu alana çekmiştir. En çok çıkarılan madenler bakır, altın ve fluorite olmuştur; bununla birlikte, uranyum, kömür, tungsten, molybdenum, fosfor, çinko da mevcuttur.

Asya’nın en büyük bakır madeni Moğolistan’dadır; buna ek olarak dünya fluorspar üretiminin %3,4’ü (2002), altın üretiminin %0,5’i (2002) ve kömür üretiminin %1’i Moğolistan’da üretmiştir (2000). Son yıllarda madencilik araştırmalarında hızlı bir artış olmuştur; buna rağmen Moğolistan’ın %70’i hala madencilik keşfi ve lisanslaması için beklemektedir.

Maden yataklarından en çok bilineni 2001 yılında keşfedilen Oyu Tolgoi’daki bakır ve altın yataklarıdır. Günümüzde çıkarılan madenlerden en ekonomik olanları altın ve flourite dir. 2005 yılında 25 ton altın çıkarılmıştır. Bir Kanada şirketi olan Ivanhoe Mines adlı firma Oyu Tolgoi’e 2007’de başlamak üzere ilk on yılda 1,4 milyar dolarlık, 2048’e kadar da 5,6 milyar dolarlık yatırım yapmayı planlamaktadır. Bittiği zaman dünyanın en büyük bakır madeni Moğolistan’da olacaktır. Oyu Tolgoi bakır/altın yatağı 2001 yılında keşfedilmiştir ve 509 milyon ton %0,40 derecesinde bakır ve 0,59 gram/t altın mevcuttur. Günümüzde de genişletme ve keşfe açıktır. Halihazırda işletilmeyi bekleyen çok sayıda altın madeni mevcuttur.

Yıllık kömür üretimi 5 milyon metrik tondur ve tamamına yakını buhar ve elektrik üretimi için kullanılmaktadır. Moğolistan’da 100 milyar ton kömür rezervi olduğu tahmin edilmektedir. Bu rezervin bir kısmı keşfedilmiş fakat altyapı eksikliği nedeniyle kullanılmamaktadır. Örneğin güney Gobi’deki Tavan Tolgoi’  kömür yatağı 5 milyar metrik ton kok ve sert kömüre sahiptir; ancak, en yakın tren yolu hattına 400 km uzaklıktadır.

1997’de çıkarılan Madencilik Yasası ile madencilik lisansı almak için basit ve hızlı prosedürler oluşturulmuştur. Bu yasa ile bir keşif lisansı 10 günde alınabilmektedir. Lisans başvurusu ise 20 günden az sürmektedir. Buna ek olarak madencilik lisansının ve işlemlerinin %100 yabancı mülkiyetinde yapılmasına izin verilmektedir. Kazançların ve kar paylarının ülke dışına çıkarılmasında hiçbir sınırlama yoktur. Keşif lisanları 7 yıllığına alınabilirken, madencilik lisansları 100 yıllığına alınabilmektedir. Rekabeti artırmak ve yabancı yatırımcıyı cezp etmek için hükümet %10 oranındaki altın vergisini kaldırmıştır.

Vize, ikamet veya çalışma izni almak konusunda önemli sorunlar yaşanmamaktadır. Ne yabancıların ne de yerel yatırımcıların yerli malı satın alma ya da üretimin bir bölümünü ihraç etme zorunluluğu yoktur. Yabancı yatırımcıların hükümetçe belirlenmiş hedeflere uyması gerekmemektedir; kendi hedefleri doğrultusunda serbestçe yatırım yapabilirler. Teknoloji transfer etme zorunluluğu yoktur. Kamu alımları için zorunlu offset uygulamaları mevcut değildir. Bazı belirli ihalelerde belli sayıda yerel Moğol istihdam etme şartı getirilebilir; ancak, bu hükümetin uyguladığı genel bir politika değildir, istisnai bir durumdur.

Moğolistan’da şirket kurma süreci oldukça şeffaf ve diğer Asya ülkelerine kıyasla daha az komplekstir. Yabancı yatırım yasası %100 yabancı mülkiyetine izin vermektedir, tüm yatırımlar % 100 yabancı yatırım şeklinde kurulabilir. Bunun istisnası toprak mülkiyetidir.

Trade and Development Bank (TDB) 13 ticari bankanın en büyüğüdür. 2002 yılında özelleştirilen TDB bir Amerikan-İsviçre konsorsiyumu tarafından satın alınmıştır. Banka uluslar arası işlem hacmi itibari ile de Moğolistan’ın en büyük bankasıdır. Sektörün diğer önde gelen bankaları Golomt Bank ve Khaan Bank’tır. Khaan Bank’da özelleştirilmiş bir bankadır ve Japonlar tarafından alınmıştır.

Yabancılar bankalarda hesap açtırılabilirler, bunun için pasaportun ibraz edilmesi gerekmektedir. Yabancı bir şirketin hesap açtırması içinse FIFTA’ya (yabancı yatırım ajansı) kayıt edilmesi, Maliye Bakanlığı’nca onaylanması ve hesap açma isteğini gösteren bir yazı gerekmektedir.

Karların transferi için çok gelişmiş bir bankacılık sistemi olmamakla birlikte Moğolistan’ın kazançların transferi konusunda son derece liberal bir rejimi vardır. Bugüne kadar işadamlarından karların, hasılatın, ana paranın transferi konusunda hiçbir şikayetle karşılaşılmamıştır. Döviz bulunmasında bir sıkıntı yaşanmamaktadır. Hükümet ülke içinde ve ülke dışına yönelik olarak paranın serbestçe hareket etmesi taraftarıdır; bunun istisnası yabancıların döviz cinsinden edindikleri faizden %20 oranındaki kesinti yapılarak vergi idaresine aktarılmasıdır. Para transferinin yapılması genellikle 2-3 gün almaktadır. Para transferinden banka bir komisyon almaktadır. 

Bürokrasi de rüşvet yaygındır, yasaların uygulanması zayıftır.

Moğolistan nüfusunun %76’sı 35 yaşın altındadır, genç nüfus esnek bir yapıya sahiptir ve yeni ürünlere açıktır. Kaliteli ürün bilinci mevcuttur ve ‘Türk ürünleri kalitelidir’ imajı pazarda mevcuttur. Ancak, talebin fiyat esnekliği yüksektir gelir düzeyi düşük olan Moğollar zorunlu olarak fiyatı düşük ürünlere yönelmektedir.

Resmi istatistiklere göre kişi başına düşen yıllık gelir ortalama 550-600$ düzeyindedir. Ancak, resmi olmayan tahminlere göre kişi başına düşen 1.500-2000$’ı bulmaktadır. Çok sayıda insan kayıt dışı ekonomik faaliyetlerde bulunarak ayda yüzlerce dolar kazanmaktadır.

Reklam potansiyel tüketicilerin ilgisini çekmek için etkili bir yöntemdir. Başkent Ulan Bator’da yaşayanların tamamına yakınının evlerinde TV ve radyo mevcuttur. Gazete, dergi, radyo, televizyon ve panolar gibi kitle iletişim araçları reklam için kullanılmaktadır ve maliyeti Türkiye ile kıyaslandığında oldukça düşüktür. Moğolistan’da çok sayıda reklam şirketi mevcuttur.
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